
  

われらがソーラー われらがソーラー 

  コミュニティーソーラー

連絡先

ロベルト・バウム、大田雅美

〒１３５－００６４
東京都江東区青海２－２
東京国際交流館Ｃ－１０１１

携帯電話　０９０－６０４４－０４６８
メール　　robertbaum @ hotmail.com



  

３つのグループの利害関係者を
結びつける。

 
(1)  再生可能エネルギー発電に参加
　　したい人、

(2)  空き地の所有者、

(3)  ＣＯ２削減を目指す企業や
　　公共団体

ミッション＆ビジョン
ビジネスコンセプト

太陽エネルギーで新エネルギーに太陽エネルギーで新エネルギーに

切り替えりましょう切り替えりましょう !!

(1)

(2) (3)
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ソース : NREL

最初の
非常にスマートな

アイデアは、
日本で

１９７７年に
　始まりました。

　そして今、
世界中に

そのアイデアが
　広がっています。

市場概況
バックグラウンド

(1)
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ソース : NREL

分散したエネルギー発電や、

多数の屋根の上のＰＶは、

従来の大型発電所の

代わりになり得るでしょう。

(1)
市場概況
バックグラウンド
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ソース : JPEA

これは、過去３０年間の、

日本における

　新エネルギー政策の

パラダイムを

表しています。

住宅

電力会社、産業

国内の太陽光発電市場

(1)
市場概況
バックグラウンド
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問題

多くの人々は、
太陽エネルギーを使用したいと思います。

 
しかし、現在の政策は戸建住宅保有者のみに

インセンティブがあり、対象者のみに
導入を促しています。

それは家を所有していない人々を除きます。

戸建住宅を持たない人々は、
太陽エネルギーの普及に参加できず、

太陽光発電のインセンティブを
受けることが出来ません。

(1)
市場概況

６



  

３つのグループの利害関係者を
結びつける。

 
(1)  再生可能エネルギー発電に参加
　　したい人、

(2)  空き地の所有者、

(3)  ＣＯ２削減を目指す企業や
　　公共団体

ミッション＆ビジョン
ビジネスコンセプト

太陽エネルギーで新エネルギーに太陽エネルギーで新エネルギーに

切り替えりましょう切り替えりましょう !!

(1)

(2) (3)

７



  

業務内容
ソリューション、サイトの例 A (2)

元パチンコ店

～４千平米駐車場

５年以上空き地です。

８



  

元自動車売買業者の展示エリア

～１千平米駐車場

５年以上空き地です。

(2)
業務内容
ソリューション、サイトの例 B

９



  

元パチンコ店

～８千平米駐車場

５年以上空き地です。

(2)
業務内容
ソリューション、サイトの例 C

１０



  

A

BC

D

国道３６８の車線工事で、

～２ｋｍｘ７ｍ＝１万４千平米

５年以上進歩なしで未完成です。

位置 : 

三重県伊賀市

(2)
業務内容
ソリューション、サイトの例 D

１１



  

何も使用されていません。→ 

可能性と利点で可能性と利点で
いっぱいです。いっぱいです。

(2)
業務内容
ソリューション

１２



  

利点Ｂ

太陽に直面している
理想的な位置に
パネルを設置
できます。

利点Ａ

スペースが豊富に
あるところでは、
より安い技術で
適用できます。

利点Ｃ

今までの
　無視された場所は、
イメージＵＰと利益を

　生み出します。

プラス５～１０％の
　エネルギー利得 

マイナス１０～３０％
のモジュール費用削減 　付加価値

(2)
業務内容
ソリューション、大きい利点

１３



  

３つのグループの利害関係者を
結びつける。

 
(1)  再生可能エネルギー発電に参加
　　したい人、

(2)  空き地の所有者、

(3)  ＣＯ２削減を目指す企業や
　　公共団体

ミッション＆ビジョン
ビジネスコンセプト

太陽エネルギーで新エネルギーに太陽エネルギーで新エネルギーに

切り替えりましょう切り替えりましょう !!

(1)

(2) (3)

１４



  

(3)

(2)

(1)

ビジネスモデル
ソリューション、リンクを提供

太陽光発電システムの
代金を支払います。 

販売電力量から毎月の
支払いを受け取ります。

空き地を賃借して、
太陽光発電システムを
設置します。

    
電気を起こします。

電気を売ります。

電気の代価を
払います。

利害関係者の間の
リンク

(1)  
再生可能エネルギー発電に
参加したい人は、

(2) 
未使用地
の所有者

(3)  
ＣＯ２削
減を目指
す企業や
公共団体
で、新エ
ネルギー
を使用し
ます。

１５



  

革新的な解決異なった状況のソーラーパネル

ビジネスモデル
ソリューション、革新的

１６



  

商業例 :

●　国際航業株式会社によるＲＥコミュニティ
●　長野県飯田市の「おひさまエネルギーファンド」

共同体の例 :  

●　北海道の市民風力発電所
●　ドイツの多くの成功例

太陽光発電会社と電気事業会社は、
競争相手ではなく、パートナーです。

例と競争
分析

１７



  

ソリューション

最初の地方自治体との話合い

ビジネスプラン

資本を集める

スタートアップ

地方の拡大

国家の専門的技術

2009年 2010年 2011年 2012年 2013年 2014年 2015年

* 三重県伊賀市

* 飯田市のおひさまファンドへ訪問
* ビジネスプランコンペ

* NEDO、経産省などへ
* 個人との話し

* 最初の成功例
* 三重県伊賀市

* 隣接している都市

開発のための経路

１８



  

資金・基金

ソース : NEDO, Overview of “PV Roadmap Toward 2030” (PV2030)

(1) ＮＥＤＯの
   コミュニティーＰＶプログラム

(2) 経産省の地方の
　 新エネルギー販売促進
　 プログラム

(3) 環境省の
　 ソーラープログラム

(4) 地方自治体からの補助金

開発のための経路

１９



  

マーケティング
ソリューション

新用途

空き地は
役に立ちます

モジューラ
 

XS から XL まで、
子供から

年金受給者まで

コミュニティーシンボル
 

WE are green
WE are alive

WE work together

  われらがソーラーわれらがソーラー

２０



  

あらゆる１ｋＷｐが～４０万円かかります。

あらゆる１つのｋＷｐ設備容量～１千ｋＷｈ／年を生産します。

エネルギーを２４円／ｋＷｈ（非住宅用の余剰電力買取価格）、
または最大４８円／ｋＷｈ（住宅の余剰電力買取価格）で販売します。

年収は約２万４千～４万８千円／ｋＷｐです。

金融商品を予測
ソリューション

２１



  

ローカルのコミュニティーは
基金を集めます。

それは太陽光発電計画を発展させます。
そして、資産を管理します。

ＷＩＮＷＩＮ４４

人々、空き地保有者、企業、
および全体のローカルコミュニティーが、

ＣＯ２削減に一緒に取組みます。

エンタープライズ概念

(4)

(1)

(2) (3)

ソリューション

２２



  

ＷＩＮＷＩＮ４４

(1) 人々に、手段を与えます。

(2) 無視された問題に、関心を高めます。

(3) 参加する機会を提供します。

(4) ＣＯ２削減を強化します。

　　　　　　　　　持続可能な未来にむかって。

結論
社会的な企業家精神

(4)
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経営陣

ロベルト　バウム

ドイツ人建築家
（７年以上のキャリア）

現在、東京大学大学院博士課程
隈研吾研究室の学生。

研究は、太陽光発電と
建築との統合です。

大田雅美

三重県伊賀市出身です。
そこで、私たちは起業する

予定です。

地元のビジネスパートナー

  われらがソーラーわれらがソーラー

ソリューション

２４



  

われらがソーラー われらがソーラー 

  コミュニティーソーラー

連絡先

ロベルト・バウム、大田雅美

〒１３５－００６４
東京都江東区青海２－２
東京国際交流館Ｃ－１０１１

携帯電話　０９０－６０４４－０４６８
メール　　robertbaum @ hotmail.com

どうも
ありがとう

　ございます。

２５



  

「このページは故意に空白のままにされていました。」
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